HOY, PRIMER EPISODIO

La Sala Villarroel se lanza a la

aventura

Varios hechos, casi simultaneos, vienen a confirmar que lo que esta en
«crisis» no es el teatro sino una determinada concepcién del teatro y, en
particular, la forma de organizacién econémica que la sustenta: el empresa-
riado privado. Primero fue la empresa del Romea que, en manos de «Els
Joglars», tuvo que aceptar lo que hasta hoy parecia sagrado para los indus-
triales del arte dramatico: la funcién tnica (acompanada, ademas, de una no-
table reduccién del aforo), demostrandose de este modo que la vieja can-
cion segin la cual tmicamente a base de dos sesiones diarias puede mante-
nerse un teatro, o bien sélo es cierta cuando se dan malos espectaculos o
bien significa, realmente, que sélo con dos funciones es posible conseguir
el maximo beneficio empresarial, lo cual constituye —evidentemente— otro
cantar. Después, mientras los empresarios seguian cerrando locales, el viejo
bastion del teatro independiente, la. Alianca del Poble Nou, fue stbitamente
reconquistado con esta «Setmana Tragica» que reanuda esta semana sus
representaciones.

Y ahora, desde esta noche, un nuevo teatro en funcionamiento regular:
la Sala Villarroel, local que habia venido manteniendo en los Gltimos afos
una vida intermitente (con especial dedicacion al teatro paraprofesional), sin
conseguir una verdadera presencia en la vida teatral barcelonesa, acaso de-
bido a la ambigiiedad de su trayectoria. Situado materialmente en esa zona
oscura y extrema del Ensanche que es una verdadera tierra de nadie, sus
actividades se han desarrollado hasta hoy, también, entre muchas fronteras,
tal vez demasiadas: ni local abierto en permanencia, ni local permanente-
mente cerrado; ni local comercial, ni local subvencionado; ni teatro propia-
mente dicho, ni cine (la Sala es sede del Cine-Club Avance), sino ambas co-
sas a la vez y, ademas, local abierto a los cantantes, a los poetas, a los pin-
tores y a los niflos. Un rostro de, al menos, diez perfiles.

Con esta primera Muestra de Teatro Independiente profesional —cuyo
programa encontrara el lector mas abajo—, la Sala Villarroel quiere acabar
con esa presencia irregular y convertirse, para lo que resta de temporada y
sobre todo de cara a la préxima, en un local mas de Barcelona pero, al mis-
mo tiempo, en un local distinto, de singulares caracteristicas. Porque, al
margen del interés artistico de su programacion, la Sala Villarroel se Ia:]za
a una aventura de imprevisibles resultados: la de, sin ser um teatro publico
(o sea, financiado con el dinero de la colectividad) actuar hasta cierto punto
como si lo fuese, es decir, no moverse de acuerdo con criterios mercantiles,
no buscar el beneficio privado, la rentabilidad econémica inmediata. Angel
Alonso, uno de los miembros del equipo que gestiona la Sala, nos habla del
porqué y de las posibilidades de esta «tercera via» de la act-ivi_dag! teatral,
que plantea serios problemas, se mueve en un sinfin de contradicciones, es
fragil como el cristal, necesaria como el agua que bebemos y cuyos verda-
deros limites so6lo puede mostrar la experiencia.

—A primera vista, nuestro proyec-
tol puede parecer absurdo, o al me-
nos, inviable. Cuando todos los tea-
tros cobran sus butacas a més de
doscientas pesetas, cuando a pesar
del deseo de casi todo el mundo se
mantiene  imperturbablemente las
dos funciones diarias, nosotros im-
plantamos la sesion Unica —a ex-
cepcién de jueves y domingos— vy
abrimos taquilla con la tarifa Unica
de cien pesetas butaca, cien pesetas
que se reducirén a cincuenta en las
dos funciones del jueves y a setenta
para aquellos espectadores que, con
ocasion de esta primera Muestra,
adquiera un abono para los siete
espectaculos programados. Este «mi-
lagro es posible por una razén muy
simple: la sala, que tiene ahora el
estatuto oficial de empresa de local,
no pretende realizar negocio alguno,
sino Gnicamente cubrir sus gastos,
que son muy bajos. En una palabra,
se presc.ide de uno de los elemen-
tos fundamentales en el elevado
coste del teatro comercial, que es
este sefor que sin correr riesgo al-
guno (exige de las compafias que
le garanticen un minimo) se lleva
la mitad de los ingresos, de suerte
que la operacion teatral sélo puede
sostenerse con precios muy altos.
Pero ademads, y esto también es im-
portante, vamos a trabajar en la me-
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Alberti, en “Primer Acto”

«Primer Acto» —ya la Unica revista teatral en lengua castellana, des-
pués de la desaparicion de Yorick— dedica su nimero 178, corres-
pondiente al mes de marzo, que acaba de ser puesto a la venta, a Ra-
fel Alberti, en un «desmembrado, pero no menos real, homenaje» a la
figura del autor de «El adefesio», segiin palabras de la propia redac-
cion. El homenaje, ciertamente insuficiente, consiste en un articulo de
R. Salvat sobre la polémica puesta en escena de «Una noche de gue-
rra en el museo del Prado», en la reproduccion de un dibujo original
del poeta-pintor dedicado a la revista, y que constituye su portada, vy,
sobre todo, en la edicion de un texto de Alberti famoso a pesar de
haber permanecido hasta hoy inédito entre nosotros, «La lozana anda-
luza», acompaiiado de un prélogo del autor. Este texto es el que debia
haber montado Luca Ronconi —después del éxito de su «Orlando»—
para la compania de Nuria Espert, proyecto que se vino abajo por difi-
cultades insuperables de censura. «La lozana andaluza» es una drama-
tizacion de la novela del mismo titulo, claramente inserta en el gé-
nero picaresco, escrita en Italia y en el aflo 1524 por el presbitero
Francisco Delicado, natural de la provincia de Cérdoba. Un texto vio-
lento, realista y desenfadado, digno del mejor Alberti, que acaso pue-
da ver ahora la gracia del escenario si es cierto, como algunos pre-
tenden, que la censura ha mitigado sus ardores.

dida de lo posible con grupos orga-
nizados cooperativamente, es decir,
sin empresario de compania. La su-
presion del beneficio empresarial en
sus dos vertientes —compaiiia y lo-
cal— reduce espectacularmente los
costes y permite plantearse actitu-
des como la nuestra. Queremos de-
mostrar que eliminando los interme-
diarios es posible propornerse unos
opjetivos racionales, totalmente fue-
ra del alcance —de la l6gica— de la
industria teatral basada en la conse-
cucion del méaximo beneficio: ocho
funciones semanales y unos precios
al alcance de todos.

—;Qué condiciones se establecen
exactamente con los grupos?

—Las empresas de local exigen un
minimo diario a las companias. No-
sotros invertimos los términos vy
aseguramos a los grupos un minimo
en concepto de gastos de desplaza-
miento e instalacién. Una vez conse-
guido este minimo, repartimos a
partes iguales entre grupo y sala los
ingresos obtenidos. El 50% de la
sala no va a engrosar ninguna cuen-
ta corriente privada, sino que se des-
tina a cubrir los gastos de adminis-
tracion y publicidad, asi como de
mantenimiento, a constituir un fon-
do de reserva que permita compen-
sar déficit circunstanciales (aunque
es evidente que, de forma global,
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Una escena de «Sobre emigrantes», del Teatro de | a Ribera de Zaragoza, uno de los espectaculos més

este déficit no puede existir) y a
levar a cabo reformas en el local,
cuya dotacion técnica es, hoy por
hoy bastante deficiente. Es preciso,
por ejemplo, ampliar el escenario,
dotarlo de un equipo de luces (por
suerte ia mayor parte de los grupos
son auténomos desde este punto de
vista), mejorar las condiciones «cli-
matoldgicas», la sonoridad, etc. Pero

creemos que la supresion del bene-
ficio empresarial tiene otras venta-
jas que no se sitian en el plano
propiamente econémico.

—¢Por ejemplo?

—Por ejemplo, la calidad de la
programacién. El criterio de la ren-
tab.lidad obliga a los empresarios a
mentener sus locales abiertos du-
rante los doce meses, o al menos
durante once, y ello a toda. costa.
Les es mucho mas rentable recau-
dar aunque so6lo sea 1.000 pesetas
diarias, que mantener cerradas sus
puertas. Esto explica que se llenen
las lagunas de programacion con
productos todavia peores que los
que se suelen ofrecer normalmente
en nombre de la comercialidad. No-
sotros, que podemos permitirnos el
lujo de cerrar en verano, por ejem-
plo, tenemos la posibilidad de ser
mucho mas selectivos, y aunque
nuestro proposito es estar perma-
nentemente en cartelera, no estamos
dispuestos a hacerlo a cualquier pre-
cio.

Bromistas, abstenerse

—Los espectaculos de esta prime-
ra Muestra de Teatro Independiente
Profesional; han sido contratados pa-
ra un periodo predeterminado, al
margen de su posible éxito. ;Es éste
el método que penséis seguir en el
futuro?

Lo ideal es que los grupos actien
mientras su espectaculo atraiga al
publico, pero esto plantea grandes
problemas de programacion, dado
que es imposible prever fechas y
planificar minimamente la tempora-
da. De momento, hemos optado por
la contratacion a plazo fijo —una
semana cada grupo— pero esto no
significa que la préxima temporada
procedamos  necesariamente  del
mismo modo.

interesantes de esta Muestra

—;Como se ha realizado la pro-
gramacion de esta Muestra?

—Es una programacion que ha re-
sultado sumamente laboriosa: seis
meses de trabajo, de contactos. Cree-
mos que en ella habréa excelentes
espectéculos y otros mucho mas dis-
cutibles, pero nuestro propésito es
ofrecer una «muestra» de lo que
existe, una panoramica que permite
hacerse una idea amplia de la si-
tuacion del teatro independiente pro-
fesional en todo el ambito peninsu-
lar y, por tanto, no hemos querido
seguir criterios excesivamente res-
trictivos. La Unica condicion exigida
es la seriedad -en el planteamiento
del trabajo, al margen —solo hasta
cierto punto, por supuesto— de los
resultados conseguidos. Sabemos,
sin embargo, que este criterio es
peligroso para una programacion con
pretensiones de normalidad, y en la
de la proxima temporada daremos
mayor importancia a los resultados
finales, a la validez del producto
acabado, aunque queremos mante-
nernos abiertos a experiencias que,
por los riesgos artisticos que puedan
entrafar, nunca tendrian acogida en
locales comerciales. Por lo demaés,
pretendemos que las representacio-
nes susciten discusiones y debates,
que sus autores expliciten sus pun-
tos de vista y los confronten con
el puablico. Para ello, hemos previs-
to en las sesiones del jueves por
la tarde, debates de este tipo, en
la confianza de que van a interesar
sobre todo a un publico joven, de
COU vy bachillerato, por ejemplo.

—Parece, a primera vista, que la
presecia de grupos catalanes es muy
débil en esta primera Muestra.

—Lo es, en efecto, pero por cau-
sas ajenas a nuestra voluntad. Tres
de los grupos inicialmente contac-
tados no van a tener a punto sus
espectaculos antes de final de tem-
porada: A-71, Zyasos y Comediants.
Pero, de momento, s6lo hemos pro-
gramado siete semanas y tenemos
orevisto mantener el teatro abierto

de Sevilla.

Ribera de Zaragoza.

Palestra, de Sabadell.

LA PROGRAMACION

’ Semana del 8 al 13 de abril: «Farsantes y figuras de una co-
media municipal», sobre textos del siglo XVI, por el grupo Mediodia

® Semana .del 15 al 20 de abril: «Sobre emigrantes», con textos
de Ruzante y Gil Novales, y miisica de Labordeta, por el Teatro de la

® Semana del 22 al 27 de abril: «Pasodoble», de M. Romero Es-
teo, por el grupo Ditirambo de Madrid.

® Semana del 29 de abril al 4 de mayo: «la orgia», de Enrique
Buenaventura, por el grupo Esperpento, Teatro Joven, de Vigo.

® Semana del 6 al 11 de mayo: «Los quince reales», de Jaime
Carballo, por el grupo Ensayo Uno en Venta, de Madrid.

® Semana del 13 al 18 de mayo: «Penseque», montaje colectivo
del grupo Ballaruca PTV, de Valencia.

® Semana del 20 al 25 de mayo: «2 X 1» («Vibalda i I'’Africa tene-
.brosa», de Joan Oliver, y «La cantant calba», de lonesco), por el grupo

Las representaciones tendran lugar de martes a sahado en la Sala
iVllarroel (calle Villarroel esquina Consejo de Ciento) a las 22,30 de
la noche, con una sesion suplementaria los jueves a las 19 h. y dos
sesiones el domingo a las 17 y 19 h. respectivamente

hasta mediados de junio. Lo cual sig-
nif’ca que quedan dos semanas dis-
ponibles.

—¢Y qué va a ocurrir si el pablico
no responde? ;Existe algiin respaldo
financiero? ;Quién pagara la factura?

—Bueno, una operacion de este
tipo entrafa riesgos indiscutibles,
para nosotros y para los grupos que
vengan, tanto mas cuanin nc existe
ese respaido a gue aludes. Hemos
gr0ido una suo/=r2'don al M.nisterio
de iinformacon y Tu-ismo. pero de
momento no henus obter'do ninguna
respuesta. Por ahora, nuestra unica
baza son los bajos costes y, aunque
existe siempre la posibilidad de un
fracaso econémico, hemos calculado
que so6lo con que acudan 1.500 espec-
tadores a cada especticulo podemos
defendernos. Estamos seguros de que
Barcelona posee este potencial para
una programacion como la que ofre-
cemos. Ciertamente, la Sala Villa-
rroei no tiene todavia un prestigio,
una clientela como la del Capsa, por
ejemplo. Exite en algunos sectores
del medio teatral un incomprensible
rrejuicio frente ‘a nosotros, que no
acabamos de comprender. Es posi-
ble, incluso, que algunos grupos se
nieguen a venir por considerar que
no estamos a su «altura» 0 que no
ofrecemos -suficientes garantias. Pe-
ro esperamos que nuestras propues-
tas resulten atrayentes y que con-
seguiremos implantar una concep-
cién no convencional del local  tea-
tral, entendido no como «fébrica» o
«tienda» de productos teatrales, si-
no como lugar de comunicaciéon o,
puesto que esta palabra estd ya muy
desprestigiada, de confrontacion e in-
tercambio cultural, de animacion cul-
tural en todos sus aspectos. Sabe-
mos que vamos a tener problemas,
que los empresarios nos acusaran
de competencia desleal y algunos
sectores de «posibilistas». Pero no
importa, queremos intentar esa aven-
tura.

Jaume MELENDRES
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